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Chers membres,

Alors que nous nous apprêtons à tourner la page, je pense à vous et adresse mes v ux les 
plus chaleureux à la grande famille Beaulieu- H u d o n .  Que cette nouvelle 
année vous apporte, à chacun d entre vous, une santé à toute épreuve et 
une multitude de petits et grands bonheurs. Puisse-t-elle être 
douce et légère, tissée de rires et de complicité.

Bonne année à tous!

Pour la période du 1er octobre 2024 au 30 septembre 2025

AVIS DE DÉCÈS
Pour cette période, 1607 avis de décès ont été inscrits dans notre banque de données. 173 
avis ont été publiés sur notre site web et Facebook qui ont eu 20,013 vues.

BANQUE DE DONNÉES GÉNÉALOGIQUES
Une mise à jour a été effectuée le 6 juillet dernier. Notre banque de données comptait à 
cette date 91,386 individus, 39,364 familles et 7,566 noms de famille.

2,534 coupons de recherches ont été utilisés pour cette mise à jour. Depuis la mise à jour, 
1,018 coupons additionnels ont été utilisés. 

MEMBRES ACTIFS

17 membres actifs au 25 décembre 2025. Le nombre est en constante diminution.



Bilan financier 2025

Le bilan révèle une situation financière préoccupante, marquée par un déficit opérationnel important et une 
détérioration continue de la trésorerie. Le solde négatif s est aggravé, passant de (192.72$) en 2024 à 
(720.72$) en 2025.

Analyse détaillée :

1- Revenus (1 066.99$) :

- Faible diversification et structure fragile: Les revenus sont presque entièrement dépendants des 
dons (84% du total)  et des renouvellements d adhésion (15%). L absence total de recettes sur des 
nouvelles adhésions (0.00%) est un signal d alarme majeur sur la capacité à attirer de nouveaux 
membres.

- Sources quasi inexistantes: Les autres postes (recueils, intérêts) sont marginaux. Il n existe pas 
de stratégie apparente pour générer des revenus récurrents ou liés aux activités (ex.: v e n t e s ,
événements, service de recherches rémunérées).

2- Dépenses (1 594.99$) :

- Le total des dépenses excède largement celui des revenus (ratio de 1.5:1).

- Postes principaux problématiques:

- Informatique (440.57$) et hébergement Web (264.39$) : Ensemble, ils représentent 44% des 
dépenses totales. Il est crucial d évaluer si ces coûts sont optimisés (prestataire, forfait, 
nécessicité réelle).

Résultat global



- Coupons de recherches BMS (344.93$) : C est la dépense la plus élévée. Elle doit être ques-
tionnée : s agit-il d un service central pour les membres ? Peut-elle être facturée partielle-
ment ou faire l objet d un forfait ? 

- Abonnement Ancestry (275.84$) : Coût important. Son utilité et son usage pour les mem-
bres doivent être vérifiés.

3- Déficit opérationnel (528.00$) :

- Ce déficit signifie que les activités courantes de l'organisme ne sont pas viables f i n a n c i è -
rement. Pour chaque dollar de revenu, l'organisme dépense 1.50$.

- La cause racine est claire : des revenus trop faibles et peu structurés, face à des dépenses 
fixes et opérationnelles significatives.

4- Trésorerie et Solde (720.72$) :

- Un solde bancaire négatif implique que l'organisme fonctionne à découvert ou a puisé dans 
une réserve. Cette situation n'est pas tenable à moyen terme et menace la poursuite des 
activités.

- Sans action corrective, l'organisme risque l'insolvabilité.

À court terme (Survie) :

1- Crise de trésorerie : Régulariser immédiatement le solde négatif (apport de fonds exceptionnel, appel 
urgent aux dons).

2- Réduction drastique des coûts :

- Renégocier ou trouver des alternatives moins chères pour l'hébergement web et l'abonnement 
Ancestry.

- Suspendre ou réduire strictement les dépenses non critiques : coupons de recherches BMS, arti-
cles de bureau/papeterie.

- Examiner chaque poste de dépenses pour des économies immédiates.

3- Revenus d'urgence : Lancer une campagne de dons ciblée et une drive de renouvellement/adhésion 
avec une communication transparente sur la situation.

À moyen terme (Viabilité) :

1- Stratégie de revenus :

- Relance des adhésions : Définir une offre attractive, tarifs, campagne de recrutement.
- Monétisation des services : Facturer une partie des recherches, proposer des relevés ou consul-

tations payantes.
- Diversification : Organiser un événement (virtuel ou présentiel) générateur de revenus (conféren-

ce, atelier).

2- Budget rigoureux : 

- Établir un budget prévisionnel annuel avec un objectif prioritaire : équilibrer les recettes et les 
dépenses.

3- Transparence et gouvernance : 

- Présenter cette analyse à l ensemble des membres. Impliquer les membres dans la recherche de 
solutions (bénévolat, idées de financement).

Recommandations urgentes
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Nous rejoindre

Le bilan montre un organisme en grande difficulté financière, dont le modèle économique 
actuel n'est pas fonctionnel. La dépendance aux dons et l'absence de nouveaux membres, 
couplées à des dépenses incompressibles, ont conduit à un déficit structurel.

L'action prioritaire est double : sauver la trésorerie à très court terme, et repenser 
fondamentalement le modèle de revenus. Sans mesures correctives rapides et 
déterminées, la pérennité de l'association est sérieusement compromise.

Conclusion

Préservez et partagez votre histoire familiale en un document unique et 
personnalisé, pour seulement 50 $.

Nous puisons directement dans notre banque de 
données généalogique, régulièrement mise à jour, 
pour vous offrir un recueil complet et soigné. Le 
document finalisé au format standard 8,5 x 11 
pouces (21,6 x 27,9 cm) est prêt à être consulté et 
conservé (vous pourrez le faire imprimer et spiraler 
selon votre désir).

Pour commander ou discuter de votre projet 
personnalisé, il vous suffit de cliquer sur 
"Contactez-nous". Nous échangerons avec 
vous pour cerner vos attentes et vous proposer 
un résultat à la hauteur de vos souhaits.

Voici un exemple de recueil réalisé par nos 
soins.

Nouveau service
Recueil généalogique familial


